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Utilidad de los Informe Automatizados
£9 ;Como solicitar cooperacion internacional?




UTILIDAD DE LOS INFORMES AUTOMATIZADOS

Los Informes Automatizados son reportes predeterminados, mediante criterios de inteligencia
comercial, sobre el desempefio de las exportaciones de Panama; los cuales incluyen textos,
tablas y graficas.

e Evaltan el desempefio de las exportaciones panamenas, a
nivel de subpartidas arancelarias.

BENEFICIOS
DE ESTOS e Identifican las mejores oportunidades de exportacion.

INFORMES

® Realizan un andlisis pareado del desempefio de las
importaciones para los paises cuya data ha sido
incorporada en la plataforma (78 a la fecha).

El usuario puede acceder, a través del icono que le mostramos. .
Luego que ingrese, puede escribir el cédigo arancelario,
seleccionarlo de la tabla de subpartidas panamenas exportadas en el
2022 (ver seguidamente), o buscar la subpartida en el arbol del
Sistema Armonizado (aparece mas abajo en la plataforma), para
generar el respectivo Informe Automatizado.
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A manera de ejemplo, seleccionamos la subpartida 080390 de la tabla, cuya descripcion es platanos
frescos o secos (platanos excl.):
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Al dar clic en la columna denominada: Informe de la tabla anterior, aparecera el contenido que
se detalla seguidamente para el ejemplo usado:

CLASIFICACION ARANCELARIA

Y EXPORTACIONES TOTALES

En esta seccién se evaldan las potencialidades de exportaciéon panamena de la subpartida
seleccionada, por medio de un anailisis de inteligencia comercial. En este analisis se
consideran los siguientes elementos:

si el producto ya ha sido exportado,
nivel de las preferencias arancelarias,
competitividad del precio, y
demanda del producto.

Adicionalmente, el usuario podra obtener informacién sobre las exportaciones totales de esa
subpartida (en el periodo bajo estudio) y de su clasificacién arancelaria (capitulo y partida).

platanos frescos o secos (platanos excl.)
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RESULTADOS DEL BUSCADOR

DE OPORTUNIDADES

En esta seccidén se presenta una tabla que muestra los resultados de la combinacién de las
fracciones arancelarias del producto del ejemplo (platanos frescos o secos - platanos excl.-) y los 78
paises integrados a la plataforma por orden descendente, segtin el nimero de estrellas activadas.

Estos se basan en los criterios de inteligencia comercial mencionados en la seccién previa. Veamos
la tabla en la siguiente pagina.
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OPORTUNIDADES SEGUN LOS RESULTADOS

DE LAS ESTRELLAS AGRUPADAS

Esta seccion ofrece una tabla que resume la existencia o no de algunos criterios favorables a las
exportaciones panamenfas, hacia los mercados de cada uno de los paises cuya data ha sido
incorporada a la plataforma. Estos criterios se marcan con ganchos o cruces.
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Las 5 primeras columnas de esta tabla se corresponden con cada una de las estrellas que aparecen
en el Buscador de Oportunidades.
> . . Paises de la Region
Las otras 2 columnas se anadieron al representar oportunidades adicionales, S el
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En la seccién que antecede tamblgn se listan los paises que Se | poode gue las [racciones
destacan como mercados de destino de las exportaciones de | arancelarias que aparecen en la

Panama, segtn la cantidad de estrellas que hayan acumulado. tabla anterior y las subsiguientes
seran las de la subpartida que

Siguiendo nuestro ejemplo, apreciaremos en la plataforma que | [mamos de ejemplo (o0 =
g Jemp!lo, ap p 9 pldtanos frescos o secos -pldatanos

los mercados de Letonia, Portugal, Polonia, Italia, Rumania, | excl).

Alemania, Suiza y Argentina, entre otros, sobresalen como
destinos de nuestras exportaciones.

RESULTADOS DE LAS EXPORTACIONES DE PANAMA

Esta seccién contiene el detalle descriptivo y grafico de las exportaciones de Panamd en las
fracciones arancelarias de la subpartida escogida.

Este detalle abarca, entre otros:
e clientes (mercados de destino),
valor (con inclusién del valor unitario),
anosy frecuencia,
posicionamiento, y
vias y lugares de embarque.
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En la plataforma de INTELCOM, después de esta tabla informativa, el usuario podra acceder a
diversas graficas del comportamiento de las exportaciones panameiias, con una breve explicacién
de los resultados de los analisis.

En las graficas que le apareceran en la plataforma, tenga presente que:

La tipologia del producto exportado son El monto de las exportaciones por mes
categorias que sustentan el comportamiento son el resultado de la suma del
y evolucion de los productos exportables respectivo mes, durante los afios que se
panamefios, en el periodo 2010-2022. exportd el producto.



A manera de referencia, veamos una de las categorias que se mostraran en la plataforma: mercados

de destino de las exportaciones.
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Esta grafica establece los datos de la relacion entre los paises que son destino de las exportaciones
panamenas, los afios y la existencia o no de acuerdos comerciales internacionales vigentes.

RESULTADOS DE LAS EXPORTACIONES DE

CENTROAMERICA Y REPUBLICA DOMINICANA

En esta seccion se plasma el comportamiento de las exportaciones de los paises de la "Regién” en la
subpartida que seleccionamos, como una variable proxy del potencial de exportacion de Panama. Se
incluyen datos sobre la cantidad exportada e indices de crecimiento o decrecimiento, en términos
de cantidad y valores monetarios.
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Variable proxy: aquella medida que no es de interés en st misma, pero que
estd fuertemente relacionada con la variable de interés no observada.



DATOS DECONTACTO DE POTENCIALES CLIENTES

PARA LOS EXPORTADORES PANAMENOS

Esta seccion contiene la informacién de contacto de empresas que actualmente son importadoras en
los mercados potenciales de destino para las exportaciones panamenas.
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Siguiendo el ejemplo utilizado (platanos frescos o secos -platanos excl.), observamos que no existen
datos sobre empresas que importen ese producto; sin embargo, si aparecen para las bananas secas
(pagina 6 de la plataforma).

Estos datos les servirin de referencia a nuestros exportadores sobre las posibles empresas

importadoras de la mercancia que sea de su interés. Para ello, solo deben dar clic en el nombre del
producto.

MERCADOS CON POTENCIAL

PARA LAS EXPORTACIONES DE PANAMA

Esta seccién permite conocer el comportamiento de las importaciones de la subpartida arancelaria
de nuestro ejemplo, en los mercados de los 78 paises que estan integrados a la plataforma, segtn:

e volumen,

e valor (en USD), y

e crecimiento, decrecimiento o estancamiento.
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El indicador de crecimiento determina la capacidad de las empresas para poder adaptar
sus productos a las nuevas necesidades de los consumidores, en los paises bajo estudio.

ANALISIS PAREADO DE LAS

EXPORTACIONES E IMPORTACIONES

En esta seccion el usuario podra comparar las importaciones de nuestros socios comerciales y las
exportaciones panamenas en la subpartida escogida, desde el 2010.

De igual forma, podra saber como evoluciona la demanda internacional de varios de los principales
productos de exportacion panamena, a través de la siguiente clasificacién: alta demanda, demanda

moderada, demanda estancada y demanda declinante.
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;COMO SOLICITAR COOPERACION INTERNACIONAL?

Hasta la fecha, Panama ha activado los mecanismos de cooperacion y asistencia técnica de losC
tratados comerciales internacionales vigentes con Estados Unidos, Israel, Canada y Singapur.

Como resultado del trabajo que realiza el equipo de Fortalecimiento de las CapacidadesC
Comerciales, se ha conformado una cartera de 46 proyectos de cooperacion y asistencia técnica
propuestos por los sectores del ecosistema panameno y los socios comerciales arriba citados.

Veamos algunos resultados concretos:

Adicionalmente, tenemos un grupo de proyectos que han sido preseleccionados por agencias e
institutos académicos y de investigacién de los socios comerciales mencionados previamente.

Para aprovechar la cooperacién y asistencia técnica que ofrecen estos instrumentos juridicos,
estamos invitando a las entidades gubernamentales, sector privado, universidades, centros de
investigacion y tecnologia, cooperativas y organismos sin fines de lucro, entre otros, a que
presenten sus solicitudes de cooperacion y asistencia técnica.

REQUISITOS:

!

1) Carta de
solicitud

de cooperacion o

asistencia técnica
dirigida a
INTELCOM 3) Ficha
técnica del
proyecto

propuesto

2) Formulario
de proyectos
de cooperacion
internacional

4) Cronograma
de actividades

5) Documentos
de justificacion
(que sean
relevantes)

6) Copia de la
vigencia de la
persona
juridicay de la
cédula del
representante
legal (si aplica)




Todos los documentos deben presentarse obligatoriamente en la Oficina de INTELCOM - MICI.
La entrega de dichos documentos debe hacerse de manera consolidada (en un solo archivo), tanto
en formato digital (PDF) como versién impresa, siguiendo el orden numérico previo. Cabe
mencionar que los documentos del 3 al 6 deberan formar parte de los anexos.

A continuacidén, ofreceremos mas informacién sobre los puntos 2 (formulario de proyectos) y 4
(cronograma de actividades):

FORMULARIO DE PROYECTOS DE
COOPERACION INTERNACIONAL

Es un instrumento técnico-administrativo, a través del cual los sectores interesados podrian
solicitar cooperacion y asistencia técnica para el desarrollo de proyectos o programas que
fortalezcan sus capacidades comerciales, institucionales, académicas-investigativas y ambientales,
entre otras. Este formulario estd dividido en 5 partes:

I. DATOS GENERALES DE LOS PROPONENTES

Ademas ., de la Nombre de la Entidad Ejecutora del sector publico, sector privado. sociedad civil o institucion
informacién sobre Ia educativa que desarrollara las actividades del proyecto:

entidad ejecutora y los
datos sobre el Direccion/Oficina/Unidad responsable del Proyecto:
responsable del proyecto,
si se estd recibiendo el
apoyo de otra direccion
dentro de la misma
entidad o de otra
institucion, empresa,
asociacion o academia
también deberd incluir la
informacién de contacto.

Nombre y cargo del funcionario o persona responsable:

Teléfonos de contacto (oficina / celular): Correos electronicos:

Mencione  otras  Direcciones/Oficinas/Unidades/Empresas/Asociaciones/Instituciones
Educativas/Otros que apoyan y/o colaboran en el Proyecto:

Nombre y cargo del funcionario o persona responsable:

De igual forma, es muy
importante  que el

formulario lleve el Visto
Bueno del Despacho Para el Sector Publico Otros Sectores

] R Visto Bueno del Despacho Superior (con | Nombre y firma del representante legal:
Superior (sector publico) | sepq):

o del representante legal
(sector privado, entre
otros).

Teléfonos de contacto (oficina / celular): Correos electronicos:

10



II. DATOS GENERALES DEL PROYECTO

Pueden incluirse otras

areas que estén
comprendidas o
relacionadas con las

materias insertas en los

TLC
inclusivo
asociatividad).

comercio

(ej.

| Compras

Gubernamentales

areas tematicas. Especificar:

O Comercio Flectronico
_| Propiedad Intelectual

Titulo del Provecto:
Tipos o  modalidades de
Proyectos: 7] Pasantias
] Asesorias o Consultorias |l Apovo en el disefio de politicas
_| Programa de Becas T Adquisicién o donacién de equipos
"l Transferencia de T Financiacion de instalaciones
Tecnologia ) _| Otro (especificar)
] Apoyo con equipo de
Expertos
] Asistencia Técnica
_| Capacitacion
{programas,
seminarios, talleres o
CUrsos)
Areas Tematicas de
Cooperacion: | Acceso a Mercado
| Medidas Sanitarias v T Reglas de Origen
Fitosanitarias _| Obsticulos Técnicos al Comercio /
_| Desarrollo Sostenible / Reglamentos Técnicos
Ambiental _] Servicios Logisticos
% Laboral ) T PYMEs
;Zﬂlﬂm;iiigmkcmlugw, _| Otros (especificar)
Transferencia de
Tecnelogia ¥
Dezarrollo

Nota: Marcar mias de una casilla en caso de que el proyecto propuesto cubra 2 o mas

Marco Institucional:

| Mecanismos de Coordinacién:

Abarca:

1) Arreglos
institucionales que se
requieran para la
ejecucion del proyecto
(acuerdos, contratos,
ete.).

2) Condiciones previas, al

inicio del proyecto (de

aplicar), que estén a
cargo de la entidad
ejecutora (adecuacion de
infraestructuras,
capacitacion de personal,
etc.).




Mas datos generales del proyecto

Grupo de personas al
que se dirigen,
forma  directa

indirecta,

resultados y beneficios

del proyecto.

Presupuesto estimado: B/
s  Aporte externce (monto a financiar por el pais que otorga la cooperacion o la
asistencia técnica internacional): BY
» Aporte interno (contrapartida dbl proponmente en dinero y/o en especie):
B/
¢  (Otras fuentes de financiamiento {dinero/en especie): BY

Fechas estimadas de inicio y culminacion de ejecucion:

Duracion (incluyvendo plazos de ejecucion del proyecto, en meses):

Distribucion geografica de la ejecucion del provecio:

Actores Claves en el desarrolle del proyecto:

Aquellas personas cuya
participacion es
necesaria para el logro

Poblacién meta o poblacion objetivo:
Beneficiarios Directos:
Beneficiarios Indirectos:

de los objetivos 'y
resultados del proyecto.

II1. JUSTIFICACION DEL PROYECTO

Explicar: 1) El origen
de la propuesta. 2)
Como se identifico el
proyecto y quiénes
participaron en ello.
3) Las politicas
publicas o proyectos
de cooperacion
técnica que han
buscado resolver el
problema (sean
previos o en
ejecucion, en
Panama o en otros
paises). 4) Cualquier
otra informacion de
relevancia sobre los
pasos iniciales para
el planteamiento del
proyecto.

Detallar la necesidad, problema o

PAntecedentes:

situacion que se intenta resolver o
contribuir a su solucién, incluyendo el
estado actual del problema, sus
causas, consecuencias que esta

Descripcion del Problema:

ocasionando y las razones para optar

por el proyecto como posible solucion.

Eje central en torno al cual se

Objetivo General: .
desarrollara el proyecto. Es lo que
se espera lograr como resultado del
proyecto.
Ohjetivos Especificos:
1. Son las metas a corto plazo
3. para alcanzar el objetivo
3 general.
4.
5.




Otra informacion sobre la justificacion del proyecto

Precisar los productos

L o m et P Resultados esperados:
con el proyecto, los 1.

cuales derivaran del 1

cumplimiento de los 3

objetivos y ejecucion -

de las actividades ;

Valor agregado:

Lo que el proyecto

aporta al pais,
institucion u
)\ organizacion.

IV. DESCRIPCION DE ACTIVIDADES

En esta parte, el proponente debera precisar el conjunto de tareas que necesitan efectuarse para
obtener cada uno de los resultados esperados.

Es importante que
cada actividad sea
cuantificable, es
decir, que se pueda
medir, a través de
indicadores.

IV. DESCRIPCION DE ACTIVIDADES / PRODUCTOS
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V.INDICADORES

Ayudan a monitorear o medir cuantitativa o cualitativamente el desarrollo y nivel de logro del
proyecto. Por ejemplo, nimero de mujeres empresarias capacitadas en herramientas tecnoldgicas
para la exportacion.

V. INDICADORES

U E e




CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES

Es una herramienta de gestién de proyectos que muestra el detalle de las tareas que se deben
realizar y sus tiempos de ejecuciéon. Como el cronograma de actividades es una representacién
grafica dindmica, puede sufrir modificaciones, en la medida que se requiera.

Algunos beneficios que ofrece esta herramienta:

e Visualizacion de la hoja de ruta completa del proyecto.

e (Claridad sobre el objetivo general que se quiere alcanzar y las tareas que deben
desarrollarse.

e Posibilita verificar las tareas que faltan por efectuar y hasta quiénes deben hacerlas.

e Permite detectar rapidamente los problemas que puedan surgir, como retrasos en el
cumplimiento del calendario.

Si desea presentar un proyecto de cooperacion o asistencia técnica
internacional, el equipo de Fortalecimiento de las Capacidades
Comerciales puede apoyarle en su formulacion.

560-0615

cjustiniani@mici.gob.pa
jestrada@mici.gob.pa

Para mas informacion contactenos al:



