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To make your newsletter attractive, remember that less is always more. Avoid

wordiness and long-winded sentences. In order to make the message of the

newsletter stand out, avoid long blocks of text; break it into short paragraphs instead.

Take advantage of white space, too. A newsletter that looks too crowded will not be

interesting at all to read. 

But perhaps what’s even more important is the content of your newsletter. Even if it is

an internal newsletter, it is still a useful tool that the school can use to communicate

with its teachers.

When coming up with the content for your newsletter, it is important to know your

audience. You need to understand their problems, their motivations, and their needs.

This will help you come up with newsworthy content that speaks their language, and

speaks to their needs.

Newsletters are meant to keep teachers up-to-date, so keep the content fresh. Make

it an essential reading by providing useful information.

You can also use the newsletter to celebrate your teachers. Keep them motivated

through kind words and by highlighting their accomplishments. You will have your

teachers’ continued support of your newsletter if you make them feel great about

themselves.

# 3 APROVECHE LAS UTILIDADES DEL BUSCADOR
El buscador de oportunidades le proporcionará información vigente y actualizada
sobre el acceso al mercado, arancel preferencial y nación más favorecida, los
requerimientos que exige el mercado destino, volumen y tasa de crecimiento de
las importaciones en el mercado destino, datos concernientes a los registros de
exportaciones de Panamá dependiendo del bien seleccionado, análisis de
oportunidad con un sistema de activación de indicadores representados por
una estrella, entre otras funcionalidades dinámicas que permitirán identificar
el mercado más óptimo para la exportación del producto seleccionado.

INTELCOM

# 1 IDENTIFIQUE EL CÓDIGO ARANCELARIO
Para realizar una búsqueda más precisa sobre las oportunidades de exportación,
el usuario debe identificar la fracción arancelaria correspondiente a su bien
exportable. Acceder al ícono de BUSCADOR DE FRACCIONES ARANCELARIAS
que se encuentre en la pantalla principal, describa el bien o producto y obtenga
la partida arancelaria.

# 2 BUSQUE OPORTUNIDADES DE NEGOCIO
Identificado el código arancelario, acceda al ícono de BUSCADOR DE OPORTUNIDADES
que se encuentra en la pantalla principal para encontrar las oportunidades de exportación
en mercados internacionales.

4 pasos para utilizar la plataforma de la
Oficina de Inteligencia Comercial

# 4 BUSQUE POTENCIALES CLIENTES
El BUSCADOR DE CLIENTES proporciona datos vigentes sobre potenciales importadores en el
mercado destino seleccionado. El usuario puede acceder a esta herramienta a través del
icono en el inicio de la plataforma. Al acceder al icono, el buscador le permite al usuario
realizar la búsqueda con la descripción del bien o del producto.

La Plataforma de INTELCOM ofrece múltiples y diversas funcionalidades. Para conocer el detalle te invitamos a
revisar el MANUAL PARA EL USO DE LA PLATAFORMA. Puedes ingresar dando clic aquí.

https://intelcom.gob.pa/doc/otros/Manual%20para%20el%20uso%20de%20la%20plataforma.pdf



